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OBJETIVO

Atuar em posicao estratégica nas areas Comercial, Marketing ou Desenvolvimento de Negdcios,
contribuindo para crescimento de receita, expansdo de mercado e melhoria de performance
através de analise de dados e estratégias orientadas a resultados.

RESUMO EXECUTIVO

Profissional com experiéncia consolidada em desenvolvimento de novos negdécios, vendas
consultivas e expansédo de mercado em empresa de grande porte. Vivéncia em prospeccao
estratégica, gestéo de carteira e negociagéo orientada a metas. Complementa atuagdo comercial
com conhecimentos em marketing digital, gestdo de trafego pago, criagéo de sites e analise de
indicadores com Microsoft Power BI, unindo visdo comercial e analitica para geragéo de resultados
sustentaveis.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

+ Refrescos Bandeirantes Industria e Comércio Ltda (2021 — 2024)

« +Desenvolvedora de Novos Negdécios — Prospeccao estratégica, expanséo de carteira,
negociacéo e acompanhamento de indicadores de performance.

e * Consultora de Vendas — Gestéo de relacionamento, retencdo e cumprimento de metas
comerciais.

« ¢ Ativadora de Mercado — Execucao estratégica no ponto de venda e fortalecimento de marca.

o Brasil Telecom Call Center (2020) — Atendimento, retengéo e negociacdo com foco em
converséo.

EXPERIENCIA COMPLEMENTAR

« Web Designer — Desenvolvimento de sites institucionais e paginas de vendas com foco em
converséo.

+ Gestao de Trafego Pago — Planejamento, execucao e otimizagdo de campanhas orientadas a
ROI.

« Andlise de Dados — Construcéo de dashboards e acompanhamento de indicadores utilizando
Microsoft Power BI.

FORMACAO ACADEMICA



Ensino Médio Completo. Superior em Administragdo — Curso trancado.

CERTIFICACOES E COMPETENCIAS

Certificagdo Microsoft Power Bl

Marketing Digital e Estratégias de Vendas
Prospeccéo e Desenvolvimento de Mercado
Analise de Indicadores e Performance Comercial



